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La réussite d’'un projet entrepreneurial repose sur une vision stratégique claire, une structuration
rigoureuse et une maitrise des enjeux économiques et financiers. Disposer d’'un business plan
solide constitue un levier essentiel permettant de sécuriser les décisions, convaincre les

partenaires et assurer la pérennité du projet.

JCS vous accompagne dans la structuration compléte de votre business plan, de la définition de la
stratégie commerciale a la construction des prévisionnels financiers. L'objectif est de transformer
une idée en un projet cohérent, crédible et viable.

Stratégie commerciale

Définition du positionnement
stratégique concurrentiel.

Elaboration du mix-marketing (produit,
prix, distribution, communication).
Définition de la proposition de valeur et
des objectifs de croissance.

Plan opérationnel & logistique

Planification des ressources humaines
et des besoins matériels.

Modélisation de la chaine logistique.
Etablissement de calendrier de
déploiement et des jalons clés.

Plan de financement

Etablissement du compte de résultat
prévisionnel.

Calcul du seuil de rentabilité et
analyse de la viabilité économique.
Identification des risques financiers et
opérationnels.

Stratégie de levée de fonds

Une expertise stratégique
portée par CentraleSupélec:

= Doubles Diplomes avec les universités les plus prestigieuses
(Columbia, Stanford, Oxford) ;

= Parcours hybrides ingénierie-management et MSc in Buisness Analytics

avec 'ESSEC ;

= Formation avancée en économie, finance et data, appliqué a des problématiques

réelles de développement et prise de décision.

Identification des besoins en capital et
des sources de financement.
Préparation aux pitchs investisseurs et
aux supports associés.

Mise en place dindicateurs de
performance (KPIs) pour le suivi.
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Mettre I'excellence en action CeNTEIERREee

os desatisfaction
96 A’ client

Junior CentraleSupélec est la Junior-Entreprise de

CentraleSupélec, classée 2¢me meilleure école ® 34 chefs de projet

d’ingénieurs en France. 2o
Forts de nos plus de 55 ans d’expérience, nous vous %l 4 400 étudiants
garantissons un savoir-faire et une expertise sur mobilisables
chacun de nos domaines de compétence pour
répondre a vos projets en suivant la meilleure 800k€ de chiffre
approche possible. d’affaires

Chaque étude est encadrée par I'un de nos 34 chefs
de projet, qui assure un suivi personnalisé, attentif et
confidentiel. A I'écoute de vos besoins, ils s’engagent

afaire de votre projet une réussite.

160"‘ missions réalisées
chaque année

QNN

du CAC40 nous a
o
75" déja fait confiance

Nos partenaires
ISO

/ 9001
EY

Building a better MARKETING
working world MEDITERRANEE

TRAINING
you

Déroulement d’'une étude
Suivi

. Nous assurons un suivi régulier de nos
Prise de contact intervenants pour une prestation de
Apres votre appel d'offres, qualité et dans le respect des délais.
un chef de projet vous
contacte pour identifier mm
précisément vos attentes. o)
Offre
Vous recevez une offre
pour répondre a vos
exigences, incluant
méthodologie détaillée,
% devis et planning
prévisionnel. \
Accompégnement
ﬁ/ Le livrable, une fois remis, est
Sélectio

soumis a une période de
garantie pour s’assurer de
votre entiére satisfaction !

Le chef de projet sélectionne les intervenants
idéaux pour réaliser votre projet parmi les
4400 éléves de CentraleSupélec.
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r Identification d’opportunités de

développement
Notre méthodologie :
Harmonie » |dentification des structures cibles d’acquisition ;
mutuelle » Recherche d’informations sur les entreprises cibles ;
. Synthése des résultats ;
BUdget ) Atelier de travail avec le client ;
1650€ HT Préparation du rapport final.
Délais :
4 semaines ‘ Notre livrable:
= = | erapportfinal de I'étude au format PDF.

Etude de marché pour le développement
d’une entreprise de bijoux

Notre méthodologie : PARTlCULl ER

» Etude de la concurrence :
= Etude de la clientele;
= Réalisation d’'un business-plan.

Budget :
\ 2 350€ HT
Nos livrables: ;\\\\ Délais :

= Lerapportde I'étude au format PDF ; \ 5 semaines
= Les réponses au questionnaire sur un fichier Excel ;
= Le business-plan au format PDF.

Etude de risques climatiques et leurs
implications industrielles

Notre méthodologie :
»= Analyse d’'un échantillon de 8 actions de protection face
aux risques climatiques pour plusieurs procédés

Climate I
Budget : “ industriels.

3250€ HT i

Délais : a

4 semaines =

Nos livrables:
» Un tableur au format Excel contenant les différents
éléments requis et sourcés pour chaque action;
» Un dossier compressé au format .zip contenant les images
3 libres de droit associées a chaque action.
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Plan de déploiement des technologies
NB-loT pour les compteurs d'eau

“
Notre méthodologie :
Déterminer les grands jalons, livrables et définir le

L
||
(@) sue2
» ‘ calendrier d’exécution du projet ;
Budget : , Réaliser un premier chiffrage budgétaire ;
3600€ HT Définir I'organisation, les procédures et les mesures
i d’Assurance Qualité a mettre en place.

LR RHTHIHTH

Délais :
3 semaines Notre livrable :
= Le fichier Excel fourni par le client complété.

Réalisation d’'un business plan et
business model

|
Notre méthodologie :
= Définition du modéle économique (Business model) ; GAME CHANGER
» Conception du plan commercial (Business Plan). Budget :

Notre livrable: 5 350€ HT

= Le rapport final contenant le business plan et le business Dela'? .
model, avec les conseils pour convaincre les investisseurs J semaines

au format PDF.

—
Accompagnement stratégique

’ EN@“NEER"N@m Notre méthodologie :

» Elaborer une plaquette commerciale présentant le projet ;
= Modéliser sur ordinateur le prototype ;
Budget : = Présenter le concept aupres de clients potentiels.

6 900€ HT
Délais :
19 semaines

Nos livrables :

= La plaquette commerciale au format PDF et |le prototype
sous forme de logiciel ;
= Trois présentations aupreés de clients potentiels.
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